
ＦＡＸ 03‐5436-5080
〔申込専用〕

会社名 事業所
事業部

住所

TEL FAX

所属部課 役職名

〒

e-mail

今後ご希望しない案内方法に×印をしてください 〔  郵送(宅配便)  ・  FAX  ・  e-mail  〕     （現在案内が届いている方も再度ご指示ください）

ご記入いただいた個人情報は、セミナーの受付・運営や、今後の
ご案内のために利用いたします（セミナー講師の方へもお知らせ
いたします）。個人情報の詳しい取り扱いにつきましては、次の
URLをご参照ください。http://www.gijutu.co.jp/doc/privacy.htm

★注意★
セミナー以外の場合は、内
容を変える必要があります。
（工場見学など）

受講者１

受講者２

氏名(ﾌﾘｶﾞﾅ)

〒141-0031 東京都品川区西五反田2丁目29番5号日幸五反田ビル８F

講師からの紹介割引として､1名につき15，750円割引いたします。
２名同時申し込み割引との併用はできませんのでご了承ください。
申込書に必要事項をご記入の上FAXにてお申込みください。
申込書が届き次第、請求書・聴講券・会場案内図をお送りいたします。

（講師紹介 15,750円割引）

★注意★
１社２名以上同時申込・・・を
取る事。

「医薬ライセンス」セミナー申込書� No.９１０１３５� １０／２９

セミナーNo.８０００００セミナーNo.７０７１５２

セミナーNo.

セミナーNo.９１０１３５

●講　師　　（有）医薬ライセンス研究所　代表取締役　工学博士　　　岩並　澄夫　氏

★繰り返される致命的失敗の解決策とは！？　

●ご略歴 

ライセンス・アライアンスの実践講座

≪医薬品・バイオ技術≫

～基礎を学びたい初級者、実務経験豊富な中級者、基本を振り返りたい上級者のための～

【講座趣旨】 医薬品・バイオ技術のライセンス・アライアンスにおいて、繰り返される致命的失敗に、何から勉強したら良いか解らない初級者と、

経験豊富なはずの中級者と、ディールの基本原則を忘れた上級者と、医薬品事業の特殊性を知らない法律家が犯す失敗がある。

今回は、初級者のために、先ず、医薬品・バイオ技術ライセンス・研究提携の基本的プロセスを紹介し、続いて、中級者、上級者が思い出すべき

基本原則と、医薬品事業を知らない法律家が犯す致命的失敗事例を示し、その考察と解決策を紹介する。

●日　時  平成２１年１０月２９日（木）　１２：３０～１６：３０�　　　　●会　場  ［東京・五反田］ ゆうぽうと　５F たちばな
●聴講料 １名につき４９,９８０円　(消費税含む・資料付き) 　　

１．事業開発業務推進のプロセス（一般的な手順と内容）

　　1)　評価段階（CDA, MTA, DD = Due Diligenceほか）

　　2)　交渉初期段階（Term Sheet, LOI, MOU, OAほか）

　　3)　本格交渉段階（LA実施許諾, RCA研究提携, FFSA委受託契約ほか）

２．懲りずに繰り返される良くある失敗とその解決策とは？

　　1)　プロセスの流れと手順を知らずに起こす失敗とは？（初級者？）

　　2)　上滑りな知識で「型」にとらわれ「狙い」を忘れた失敗とは？（中級者？）

　　3)　ディールの基本を無視し起こす失敗とは？（上級者？）

　　4)　医薬品事業を知らずに起こす失敗とは？（医薬品事業を知らない法律家とTLOとお役所？）

３．経済条件

　　1)　経済条件の決め方（基礎編：Upfront, Milestone Fee, Royalty, Sponsored Fee ほか）

　　2)　経済条件の決め方（応用編）：為替変動対策、朝三暮四、交渉の実践における知恵比べ　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　- 巧拙により、百倍も違う？将来の収入 -

４．契約終了時のトラブル対策 （殆どの事件は、契約終了時規定の稚拙さに起因）

５．契約書の書き方、読み方、修正方法の基本
　　　　　　　　　   - 優れた契約書に雛形なし、ただ、基本に忠実なだけ -　　　　　　　【質疑応答】

●山之内製薬（現Astellas製薬）にて長期に亘り、国際事業、国際ライセンス、戦略企画、製品企画、創薬研究部門にてアライアンスの責任者を歴任。

●2001からスイス系グローバル企業のノバルティスファーマKKに移籍、ライセンシング部長。

　 スイス本社と日本企業、バイオベンチャー、アカデミアとのライセンス及び研究アライアンスほか各種の技術評価、交渉及び契約業務を担当。

●現在（2004～）、医薬品・バイオ技術、提携交渉のコンサルタント会社（有）医薬ライセンス研究所（http://www.pharmalicensing.jp）代表取締役。

　 国際・国内ライセンス、研究・開発アライアンスに関する契約及びビジネス交渉が専門。

　 製薬国内大手・中堅、外資大手・中堅、バイオベンチャー、アカデミアの何れの立場からも多くの交渉経験を持つ。

●医薬バイオビジネス関連アドバイザーとして、現在活躍中。

＊セミナー終了後、講師側の厚意でロビーにて希望者への秘密厳守個別相談に応じます（約１時間程度）


